簡易創業計画					作成日：	　	年	月	日
氏名＿＿＿＿　　＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿     　　　　　業態　＿＿＿＿＿＿　＿＿＿＿＿＿＿＿　　　　　　　
●ミッション（経営理念、目的、運命）
	



●ビジョン（目標、数値目標（売上、店舗数など））
	





●SWOT分析
	Strength（強み）他社と比べた強み




	Weakness（弱み）克服しなければ成功しないと思われる弱み





	Opportunity（機会）自社にとってのチャンスやニーズ




	Threat（脅威）競合や制度など注視しなければならない変化や不安






●事業のコンセプト
	
	誰に
	なにを
	どのように

	顧客価値
	1、 顧客は「誰」ですか？




	２、「何」を提供しますか？



	３、「どのように」実現しますか？




	
利益


	４、「誰」から儲けますか？




	５、「何」で儲けますか？


	６、「どのように」儲けますか？




	プロセス
	７、「誰」と組みますか？



	８、「何」が強みですか？



	９、「どのように」取り組みますか？





●屋号、店名　（覚えやすく、言語化できて、業態やストーリーがわかる名称）
	




●主力商品やサービスのイメージと価格
	




●資金計画（必要な資金から埋め、次に自己資金を埋める。足りない分を借入金に記載）
	必要な資金と資金調達

	必要な資金（投資資金）
	金額
	資金調達
	金額

	設備資金（店舗、機械、備品、備品、車両など）



運転資金（仕入、家賃、給与など一定期間分）




	



小計




小計
	自己資金（資本金、出資者の内訳）



金融機関からの借入（内訳）





	



小計




小計

	（左右の合計金額は一致させる）　合計　
	
	（左右の合計金額は一致させる）　合計　
	


●１年目の新規事業の売上目標と利益目標　根拠となる数値も検討しよう
	



①売上
　　　　　　　　万円
	②変動費
万円

	
	


③粗利
　　　　　　　　万円
	

固定費（③＋④）
万円
	④人件費
万円


	
	
	
	⑤その他固定費
万円


	
	
	⑥営業利益
万円



	区分
	算定根拠
	金額

	1 売上高
	例：客単価×席数×回転率×営業日
	万円

	2 変動費（売上原価）
	例：原価率〇％、仕入れ
	万円

	3 粗利
	例：商品あたりの粗利×数量 もしくは　売上高-売上原価
	万円

	4 人件費
	例：従業員〇名×給与
	万円

	5 その他固定費
	家賃、水道光熱費、通信費、交際費、宣伝広告費など
	万円

	6 営業利益（計算式：①-②-④-⑤=⑥）
	万円



